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　売
上
は
増
え
て
い
て
社
員
も
皆
忙
し
く
働

い
て
い
る
の
に
な
か
な
か
利
益
が
上
が
ら
な

い
、
手
元
に
現
金
が
残
ら
な
い
…
。
あ
な
た

の
会
社
は
そ
ん
な
事
態
に
陥
っ
て
い
ま
せ
ん

か
？

　「忙
し
い
の
に
儲
か
ら
な
い
」
と
い

う
事
態
の
背
景
に
は
、
無
駄
な
コ
ス
ト
の
増

加
や
非
効
率
な
仕
事
の
進
め
方
が
あ
る
の
か

も
し
れ
ま
せ
ん
。
忙
し
さ
が
十
分
な
利
益
に

つ
な
が
っ
て
い
な
け
れ
ば
、
た
だ
仕
事
量
だ

け
が
増
え
て
い
る
状
態
に
な
り
か
ね
ま
せ
ん
。

こ
こ
で
は
「
忙
し
い
の
に
儲
か
ら
な
い
」
と

感
じ
た
と
き
に
チ
ェ
ッ
ク
す
べ
き
項
目
を
解

説
し
ま
す
。

　
売
上
は
前
年
を
上
回
り
、
注
文
も
増
え
て

い
る
。
社
員
は
電
話
や
メ
ー
ル
へ
の
対
応
に

追
わ
れ
、
現
場
で
は
残
業
も
続
い
て
い
る
。

そ
れ
な
の
に
、
月
末
の
試
算
表
を
見
る
と
利

益
は
ほ
と
ん
ど
増
え
て
い
な
い
─
。「
こ
れ

だ
け
忙
し
い
の
に
、
ど
う
し
て
儲
か
ら
な
い

の
だ
ろ
う
」。
こ
ん
な
声
を
、
社
内
で
聞
い

た
こ
と
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。
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と
「
粗
利
益
率
」
で
す
。
粗
利
益
は
、
売
上

か
ら
売
上
原
価
を
差
し
引
い
た
金
額
で
す
。

粗
利
益
率
は
、
売
上
に
占
め
る
粗
利
益
の
割

合
で
、
次
の
よ
う
に
計
算
し
ま
す
。

粗
利
益
＝
売
上

−

売
上
原
価

粗
利
益
率
＝
粗
利
益÷

売
上
×
１
０
０（
％
）

　
売
上
原
価
に
は
、
商
品
の
仕
入
代
、
製
造

に
使
っ
た
材
料
費
、
売
上
に
直
接
対
応
す
る

外
注
費
な
ど
が
含
ま
れ
ま
す
。
業
種
に
よ
っ

て
内
容
は
異
な
り
ま
す
が
、「
そ
の
商
品
や

サ
ー
ビ
ス
を
売
る
た
め
に
直
接
必
要
と
な
っ

た
費
用
」
と
考
え
る
と
分
か
り
や
す
い
で
し

ょ
う
。

　
た
と
え
ば
、
売
上
が
１
０
０
０
万
円
あ
っ

て
も
、
売
上
原
価
が
９
０
０
万
円
な
ら
、
粗

利
益
は
１
０
０
万
円
、
粗
利
益
率
は
10
％
で

す
。
一
方
、
売
上
が
５
０
０
万
円
で
も
、
売

上
原
価
が
２
０
０
万
円
な
ら
、
粗
利
益
は
３

０
０
万
円
、
粗
利
益
率
は
60
％
で
す
。
売
上

だ
け
を
見
れ
ば
前
者
の
方
が
大
き
い
の
で
す

　
あ
る
い
は
、
自
分
自
身
が
そ
う
感
じ
て
い

る
こ
と
が
あ
る
か
も
し
れ
ま
せ
ん
。
こ
う
し

た
と
き
、「
会
計
処
理
の
ど
こ
か
が
間
違
っ

て
い
る
の
で
は
」
と
心
配
に
な
る
方
も
い
る

で
し
ょ
う
。
し
か
し
、
数
字
が
合
っ
て
い
て

も
、
忙
し
さ
が
利
益
に
つ
な
が
ら
な
い
こ
と

は
あ
り
ま
す
。
売
上
を
増
や
す
た
め
に
、
仕

入
、
外
注
、
残
業
、
配
送
な
ど
の
費
用
が
そ

れ
以
上
に
増
え
て
い
れ
ば
、
会
社
に
残
る
利

益
は
少
な
く
な
る
か
ら
で
す
。

　
ま
ず
押
さ
え
て
お
き
た
い
の
は
、「
売
上
」

と
「
利
益
」
は
別
の
も
の
だ
と
い
う
こ
と
で

す
。
売
上
か
ら
、
商
品
を
仕
入
れ
た
り
製
造

し
た
り
す
る
た
め
に
直
接
か
か
っ
た
費
用
を

差
し
引
い
た
も
の
が
「
粗
利
益
」
で
す
。
さ

ら
に
粗
利
益
か
ら
、
人
件
費
、
家
賃
、
広
告

費
な
ど
の
経
費
を
差
し
引
い
て
、
よ
う
や
く

営
業
利
益
が
残
り
ま
す
。
売
上
の
す
べ
て
を

自
由
に
使
え
る
わ
け
で
は
あ
り
ま
せ
ん
。

　
ま
た
、「
利
益
は
出
て
い
る
の
に
現
金
が

残
ら
な
い
」
と
い
う
場
合
は
、
売
掛
金
の
回

収
が
遅
れ
て
い
な
い
か
、
在
庫
が
増
え
て
い

な
い
か
、
借
入
金
の
返
済
が
大
き
く
な
い
か

も
確
認
が
必
要
で
す
。
利
益
と
現
金
の
動
き

は
必
ず
し
も
一
致
し
ま
せ
ん
。
た
だ
し
、
そ

も
そ
も
の
利
益
が
少
な
け
れ
ば
、
資
金
繰
り

だ
け
を
工
夫
し
て
も
根
本
的
な
解
決
に
は
な

り
ま
せ
ん
。

　
ま
ず
は
利
益
が
ど
こ
で
減
っ
て
い
る
か
を

確
か
め
、
そ
の
後
に
現
金
の
流
れ
を
見
る
、

と
い
う
順
番
で
考
え
ま
し
ょ
う
。

　
売
上
が
増
え
て
い
る
の
に
利
益
が
増
え
な

い
と
き
は
、
社
員
の
頑
張
り
が
足
り
な
い
と

考
え
る
前
に
、
利
益
が
ど
こ
で
減
っ
て
い
る

の
か
を
数
字
と
仕
事
の
両
面
か
ら
確
認
し
ま

し
ょ
う
。
こ
こ
か
ら
は
、
経
理
担
当
者
が
社

長
や
現
場
と
一
緒
に
確
認
し
た
い
５
つ
の
項

目
を
、
分
か
り
や
す
く
解
説
し
ま
す
。

１
．
１
．  

粗
利
益
率
が

粗
利
益
率
が  

低
下
し
て
い
な
い
か

低
下
し
て
い
な
い
か

　
最
初
に
確
認
し
た
い
の
は
、「
粗
利
益
」


